
  

 Ihre Aufgaben
· Sie sind der zentrale Kontakt unserer internationalen Vertriebspartner in allen Belangen rund 
 um unsere Produkte und betreuen unsere Kunden in Richtung Weiterentwicklung nachhaltiger 
 Geschäftsbeziehungen. 
· Sie nehmen die Bestellungen an, erfassen sie und erstellen die erforderlichen Unterlagen inkl. 
 Zollpapieren. 
· Sie übernehmen allgemeine administrative Tätigkeiten und die Organisation von Seminaren und 
 Kundenevents.
· Sie unterstützen das Management mit der Akquise neuer Kunden und bei der Aushandlung 
 langfristiger Lieferverträge.
· Sie arbeiten daran mit, die Rentabilität des Kundenportfolios zu steigern, indem Sie Kunden-
 beschaffungsmuster und Markttrends identifizieren.
· Sie berichten an den Director International Sales und bereiten entsprechende Fortschritts- und 
 Prognoseberichte auf.

Ihr Profil
Wir erwarten eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung (evtl. Studium) sowie erste Berufs-
erfahrung im Vertriebsinnendienst. Ihre Deutschkenntnisse sind ebenso verhandlungssicher wie 
Ihre Englischkenntnisse. Eine weitere Sprache ist wünschenswert. Die Office-Anwendungen 
(insbesondere MS Excel) sind Ihnen vertraut. Kenntnisse im Bereich Zoll und Abwicklung welt-
weiter Exporte sind von Vorteil. Wir erwarten von Ihnen eine sehr gute Kommunikations- und 
Verhandlungsfähigkeit sowie Serviceorientierung nach innen und außen und eine team- und ziel-
orientierte Arbeitsweise. Sie haben außerdem Spaß daran, Kunden-Incentives in Deutschland und 
Österreich zu begleiten und sind flexibel einsetzbar (auch am Nachmittag). 

Wir bieten
Sie arbeiten als Teil der Dr. Spiller Family in einer der schönsten Regionen Deutschlands bzw. Österreichs 
und begeistern sich mit uns für ein sensationelles Portfolio, das sich für gesunde, schöne Haut einsetzt. 
Neben Gleitzeit mit Zeiterfassung bieten wir Ihnen gelebte Zeitautonomie mit einem Homeoffice-Tag
(bei 5-Tage-Woche; nach der Einarbeitung), zwei ausgiebige Mitarbeiterfeiern im Jahr, eine faire 
Bezahlung und zuverlässige Gehaltsabrechnung sowie großzügige Mitarbeiterrabatte und regelmäßige 
Produktgeschenke. 
Bitte senden Sie Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen vorzugsweise per E-Mail mit Angabe des 
frühesten Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung an:

Dr. Spiller GmbH
Personalabteilung
Voglinger Straße 11
83313 Siegsdorf
Telefon 08662 49840

karriere@dr-spiller.com
www.dr-spiller.com

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unser International Sales Department 
am Standort Elixhausen bei Salzburg einen

International 
Sales Support Manager (m/w/d) 
in Teil- oder Vollzeit (mind. 24 Std. an 4 oder 5 Tagen)

Seit mehr als 60 Jahren gehören wir zu den führenden Kosmetik-
herstellern. Wir sind ein hoch motiviertes Team in einem familien-
geführten Unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen und 
großer Agilität, die uns krisensicher macht. Wir vertreiben unsere 
hochwertigen Pflegeprodukte in Kosmetikinstituten und exklusiven 
Spas weltweit.


